GIORNALE DI SICILIA JE

;oun VENTURE con |'azienda di Marsala. L'imprenditore toscano: volevo investire in Sicilia, ma
invece che acquisire vigne ho scelto Ia formula che ci vede assieme nella commerdializzazione

“Baglio Hopps” si allea con “Folonari”
«5ara piufacile vendere il vino di qualita»

PALERMO. Un‘allcanza per venderg vi-
nn di qualitd. Al Vinitaly di Verona cheie-
_r‘i _ha chiuso i battenti & stata siglata una
jointventure ira due aziende, la prima si-
ciliana, I'alira toscana. | nomi: la Baglio
Hopps di Marsala e le Tenute Ambrogio
e LGiovanni Folonari di Greve in Chianti,
in provincia di Firenze. ln pratica la can-
tina siciliana {marchiv storico che di-
scende da una delle famiglie inglesi che
comincii un paio di secoli fa a vendere
vino Marsala) si affida ai Folonari per la
commercializzazione nel resto d'lalia e
soprafumo peri mercati esten. | Folona-
i dal canto loro potranno attingere alla
rete di vendita (diciotio agenti) in Sicilia
di Baglio Hopps ¢ in gualche altra zona
d'ltalia in modo da distribuire in modo
pit efficace le etichette prodotte nelle ot -
to tenute della famiglia sparse in Tosca-

na e in Friuli. E soddisfatto Fabio Hop-
ps. uno dei titolari dell’azienda marsale-
se & unche proprictario di alcuni alber
ghi: aUniti si pud superare la fase di crisi
che sta vivendo il mercato. Al Vinitaly la
Sicilia si & difesa bene, credo che non o
si possa lamentare, ma bisogna pensare
al futuro. E un accordo commerciale di
tale portata con un marchio imponante
pud far viaggiare bene le nostre bori-
glie. Penso agli Usa, per esempio, dove i
Folonari vendone il 40 per cento delle lo-
ro bottiglie esportates, Baglio Hopps in
cifre vuol dire cento enari, 12 eticheue,
una produzione di 450 mila botiglie che
duvranno diventare un milione entro i
prossimi cingue anni, proprio grazie al-
Faccordo con i Folonari. E un fatturato
di vltre due milioni di eurn,

Gongola anche Giovanni Folonari:
«[Ja tempo volevamo investire in Sicilia

ma piuttnsto che acquisire vigneti e pro-
durre vino abbiamo preferito questafor-

mula commerciale che ci vede accomu

nati nella vendita, Sempre nel segno del -
la qualith, sia chiare. E in futuro chissa,
magari si penserd anche a un marchio
comune... 'roduciamo Brunello a Mon

talcino, Nobile di Montepulciano,
Chianti Classico, bianchi doe in Friuli,
tutti vini venduti in enoteche e ristoran-
ti e volevamo essere radicati anche nel

mercato sicilianu. Perché non prova-
redis,

Ambrogio ¢ Giovanni Folonari, pro-
prietari di ol lenuie (sette in Toscana
nelle zone pid vocate cunain Friuli) con
350 ctari di propricta produconn guasi
un milione ¢ mezzodi hottiglice tatiura-
nocirca 16 milioni di curo,
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